古井贡酒半年报印象

来自唐朝的雪球原创专栏
1）营收增加3.6%，净利润降幅近15%。和去年年报情况差不多，情况稳定，没有恶化。

2）依赖购买的10亿银行理财产品带来的0.54亿利润，净利润降幅收窄为不足5%。从数据上看，算是份漂亮的报告，市场应该会给点掌声吧。

3）这样的市场环境下，没有通过降价（毛利率没有下降）竞争。销售费用/营收，也仅仅从26.8%小幅上升至29.5%。其中广告投放同比未增加，仅仅增加了约1亿的宣传促销费用（推测是补贴经销商或终端的可能性大），便保住了营业收入的稳定。显示企业产品在所定位的价格区间和销售区域里，有良好的认知度和比较强大的竞争力。

4）现金流情况正常，应收情况正常，预收还增加1亿多。

5）管理费用增幅有点大，同比增加了超过1/3，多了六千万出头。主要增加是工资和损耗，不知是管理部门加薪还是加人。半年报没公布员工数额，要等年报看。

6）总的来说，算是寒冬里一抹亮色。看上去，在古井贡主打的价格定位区间里（100~200），似乎没有受到比较大的影响。在古井贡的传统市场范围内，也没有收到外来名酒的挤压。无论经销商、员工还是管理层，小日子过得还算滋润。祝古井贡的股东，小日子也越来越红火。

ps：前天，老家来亲戚了，要19日才离开。老唐现在是全职地陪一名，只能简略的看看。错漏之处，各位球友指正补充。顺便解释：同样原因，这两天咨询老唐财务或酒业问题的朋友，大部分没有得到解答。不用私信了，这种情况八九天后自动缓解。
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