茅台2015的增长预估

来自唐朝的雪球原创专栏
以这两天茅台经销大会的信息看，2015年贵州茅台公司里大致能估的东西：
1）普茅不增量不调价，维持在1.7万吨左右的量，营收大致会与2014持平。2015年普茅的主要任务，是让茅台经销商挣钱，让市场零售价格维持在千元以上；
2）年份酒已经差无可差，不会更坏。0~10亿的增加，估计不离谱；
3）高端推出百年辉煌等几款新品，估计能有一点点增长，但目前不好判断前景。暂时按零对待；
4）系列酒团队净身出户，成立独立公司，独立营销，主推贵州大曲（很突兀，这个东西以前是集团的）加茅台四酱。公司给的任务是25亿，相当于同比增长约15亿。老唐对这块比较乐观，加上和中石化合作的赖茅合计看，粗略估20亿增幅吧；
5）定制酒还没有找着发力点，但增长应该会有。随手拍胸口算三亿吧。
6）最好的推销员满世界晃悠，结果茅台的出口部分，居然还没有找到增长点，令人很不舒服。也暂时保守看零增长吧。
以上六大块，合计营收比2014年增长28±5亿，即2015营收约莫343±5亿。

至于净利润嘛，大致上，以今年口风看，专卖店及经销商可能会给增加部分工资房租补贴什么的，系列酒开拓市场费用也会适当增加，营业润率按照69%左右估算，最终折合归属股份公司净利润168±2亿净利润吧，每股收益14.7±0.2元，同比增长7%~8%（估计2014年净利润156±1亿）。以当前价格看，对应2015年市盈率13倍以内。

12.24日晚10点最新消息：茅台系列酒计划将拿出39%的股权，根据 2015年12月31日的经销商的销售排名启动股改。其中，15%引进全国大型连锁商超，12%用于经销商激励，这部分排名前15家经销商才有可能参与，余下的部分用于各总经销品牌单体销售最大的可以获得股权。——然后就是茅台酱香酒股份有限公司上市，经销商们，为了原始股，冲啊~~猴子给给
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