刚刚抽空看完了，再补两个小截图，其他好像也没啥要补充的了。
第一张，应收账款截图。直接看前面三行空白即可。每年三四百亿销售，连续三年没产生一分钱应收款遗留，揭示的东西很简单，一看就懂。
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第二张销售费用截图。关注两点，
1）在实际销售增长高达两三成的情况下，公司的广告宣传及市场拓展费用还降低了2.6亿，降幅高达17%以上。这里涉及到老唐曾经多次谈到过的关于企业产品或品牌的拉力和推力的问题。有拉力的，经营轻松，护城河日日扩大。靠推力的，需要时刻警惕，随时绷紧弦。当然，不是说推力不好，而是拉力企业和推力企业需要关注不同的东西。

2）运输费用及运输保险费用增长3100万，增幅达到36%。运输及保险，简单理解就是和公司发货数量同比增长。在我的《手把手教你读财报》第6页，提到了通过运输费用等细节关注企业销售的真实情况的方法，这些一般是财务部门很少注意到，也很不容易抹掉的痕迹。

当然，由于产品销售结构不一定完全相同，同期运价也不一定完全相同，所以不能直接靠此去推测销量，但配套其他数据中得出的真实销售增长在两到三成之间，这个运输及保险费的增幅，可以作为一条细节证据。

主要内容基本还是昨晚的《速评2015茅台财报》谈过的http://xueqiu.com/8290096439/66447642

再补一段和@草帽路飞 兄聊天引发的对今年茅台会否涨价的看法（注意，这个纯属个人推测，不是财报内容）

路飞：请问茅台什么时候提高出厂价？
唐朝：我个人估计今年不会。
路飞：为何？现在市场在倒逼提价。
唐朝：一者去年和今年的增长计划，赤裸裸地是压低基数，这个事关管理层和核心员工几十年的奋斗有没有回报的问题。二者经销商已经过了几年苦日子了，从营销的角度考虑，也要给他们留点空间，这样队伍才能持续和稳定。如同李嘉诚说的，合伙的时候，如果合理是我6他4，我一定会做55，让伙伴“捡到便宜”，才会有更多人送来更多的5（大意）。个人理解，仅供参考。
路飞：有道理，等股权激励计划出来后，提价才会上日程表。

打赏
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